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Kurzgefasst.

Marko Willem_s unterstutzt

den Vertrieb der Berlin Tires

Europa GmbH

Seit dem 1. Juli unter-
stutzt Marko Willems (44)
die neue Vertriebsorgani-
sation der Berlin Tires Eu-
ropa GmbH. Er soll die
Reifenmarken Syron Ti-
res und Berlin Tires ver-
markten. Unterstitzt wer-
de der neue Sales Mana-
ger vom Innendienstteam
und Marketingkollegen.
Die neue Personalie sei
ein weiterer, wichtiger Meilenstein in der
zukunftigen B2B-Aussrichtung des Un-
ternehmens, heiBt es. cs

Marko Willems (Quelle
Berlin Tires Europa GmbH)

Charlie Rule ist BATOs neuer

[ateinamerika-Prasident

Zwecks Starkung seines
Kerngeschaftes und zur
Beschleunigung des Wan-
dels hin zu einem global
fiUhrenden Mobilitatsan-
bieter hat die Bridgestone
Americas Inc. mit Charlie
Rule einen neuen Prasi-

denten flr das Lateiname-

De Prieid rnka-Geschaft der Sparte
em neven Prasidenten . .

Charlie Rule von Brid- Bridgestone Americas Ti-

re Operations (BATO) er-

gestone Americas Tire
Operations (BATO) Latein-
amerika werden mehr als
25 Jahre Erfahrung im in-

nannt. Der bisherige Vice

President Operations fur

* -y die betreffende Region

;i::cﬁéﬂé;réli%e hat mit‘ Wirkung zum 1.

stone) Augustinsofern die Nach-

folge von Joseph Saoud

angetreten, der rund zwei Jahre lang die-

se Position innehatte und in dieser Zeit

das Wachstum des Unternehmens in La-

teinamerika erfolgreich vorangetrieben

habe. Aufbauend darauf soll Rule nun die
nachste Entwicklungsphase einlauten.
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Jochen Grabarits verstarkt das
Vertriebsteam von TyreSystem

eit Juli hat Jochen Grabarits die Position

als Produktmanager fir Lkw-, Nfz- und
Landwirtschaftsreifen bei der RSU GmbH

bzw. TyreSystem inne. In dieser Funktion

soll er den Ausbau des Sortiments weiter vorantrei-
ben. Gleichzeitig ist Grabarits Ansprechpartner fur
Lieferanten, Reifenhandler, Werkstatten sowie Flot-
tenbetreiber und berat diese bei allen produktspe-
zifischen Fragen. AuBerdem bietet er eine umfas-
sende De-minimis-Beratung und unterstutzt Inte-
ressenten beim Thema runderneuerte Lkw-Reifen.
Seit 2016 ist der gelernte Industriekaufmann )'
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Teil des TyreSystem-Vertriebsteams. Dadurch kenne |
er die Kundenbedurfnisse sehr genau und kdnne
bei der strategischen Entwicklung seiner Verant
wortungsbereiche einen wertvollen Beitrag leisten.
.Mit seiner langjahrigen Erfahrung im AuBen- und
Innendienst ist Jochen Grabarits fur uns der Rich-
tige, um die Bereiche Lkw, Nfz und Agrar weiter voranzubringen. Er kennt TyreSystem wie
seine Westentasche und bringt jede Menge fachliches Know-how in den Produktbereichen
mit®, sagt Manuel Horn, Leiter der Abteilung Produktmanagement. cs

-
Jochen Grabarits ist neuer Produktma-
nager fur Lkw-, Nfz-, und Landwirtschaftsrei
fen bei TyreSystem (Quelle: TyreSystem)

Sindici¢ neuer Global Head of
Sales & Marketing fur Berlin Tires
und Syron

Hatte Robert Sindici¢ im Frihjahr Nexen Tire Europe verlassen, so halt er der Reifenbran-
che doch weiter die Treue. Denn nach zuletzt elf Jahren in Diensten des slidkoreanischen
Reifenherstellers fungiert er seit dem 1. Juli nunmehr als Head of Sales & Marketing fr
Berlin Tires und Syron. Mit einem neu formierten Vertriebsteam wird es demnach seine
Aufgabe sein, die kunftigen Chancen und Herausfor-
derungen innerhalb der unterschiedlichen Vertriebs-
kanale fur die Produkte beider Reifenmarken erfolg-
reich zu ergreifen und zu meistern. Ein besonderer Fo-
kus soll dabei auf die Nahe zum Kunden gelegt und
JPartnerschaft gelebt” werden. Wie es weiter heibt, sei-
en die Kernziele der zukinftigen Marketingaktivitaten
Sindi¢i¢ die weitere Steigerung der Produkt- sowie
Markenbekanntheit in Sachen Berlin Tires und Syron
nicht zuletzt Uber eine weitere Intensivierung bzw. ei-
nen Ausbau der bundesweiten Sponsoringaktivitaten
rund um beide Marken. cm

Mit seiner nicht weniger als 32 Jahre umfassenden Branchenerfah-
rung soll Robert SindiCic die beiden Reifenmarken weiter voran-
bnngen (Quetle: Berhin Tires Europa GmbH)




