Personelle Verstarkung furs
TyreSystem-Team

Die RSU GmbH — Betreiberin
der GroBhandelsplattform Ty-
reSystem — hat schon Anfang
Juni ihr Produktmanagement
um zwei neue Teammitglieder
erweitert, um so den ,Ausbau
zum Expertenshop* weiter vo-
ranzutreiben. Im Zuge dessen
kimmert sich nunmehr Dirk
Gleinser als Produktmanager
um das Lkw-Reifensortiment,
wahrend Maximilian Boll fur
das Segment Motorradreifen
die Verantwortung Ubernom-
men hat. In ihren jeweiligen
Funktionen sollen beide eng
mit europaischen Lieferanten zusammenarbeiten, die Vertriebsaktivitaten un-
terstlitzen und die Optimierung des B2B-Portals in ihnrem Bereich fordern. Zu-
satzlich werden sie das jeweilige Reifenportfolio ausbauen und TyreSystem-
Kunden als Spezialisten in Sachen Lkw- und Motorradreifen telefonisch zur
Verfligung stehen. Gleinser — friiher Verkaufsleiter Key-Account-Management
far Nutzfahrzeugkunden bei der Pneuhage-Unternehmensgruppe — kann dem-
nach auf mehr als 20 Jahre Lkw-Vertriebserfahrung zurtickblicken. Der 42-jah-
rige sei bestens vertraut mit den Anforderungen und Bedurfnissen der Lkw-
und Nutzfahrzeugbranche und z&hle mit seinem umfassenden Fachwissen zu
den Experten im Lkw-Reifengeschaft, heit es. Als gelernter GroB- und AuBen-
handelskaufmann hat Boll zuvor Erfahrung in der Kundenberatung bei der Reiff
Reifen- und Autotechnik GmbH sammeln kénnen. ,Wir wollen unseren Kunden
fir jeden Produktbereich einen Experten zur Seite stellen. Dirk und Maximilian
sind eine wichtige Unterstltzung, und wir freuen uns beide in unserem Team
zu haben. Wir haben viele Plane in den Bereichen Motorrad und Lkw und
kdnnen diese jetzt mit unserem qualifizierten Produktmanagementzuwachs
umsetzen®, sagt RSU-Geschaftsfihrer Simon Reichenecker. cm

Dirk Gleinser (links) ist neuer Produktmanager rund um das
Lkw-Reifensortiment der RSU GmbH und der von ihr betriebe-
nen B2B-Plattform TyreSystem, wahrend Maximilian Boll in
gleicher Funktion die Verantwortung fiir das Segment Motor-
radreifen ibemommen hat
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Wolff wird Leiter
Vertrieb Handel Pkw-
Reifen bei Conti in
Deutschiand

Seitdem 1.Juliist Guido Wolff Leiter Vertrieb Handel
Pkw-Reifen von Continental in Deutschland. Der
52-jahrige Diplom-Wirtschaftsingenieur (FH) steht
seit 2000 in Diensten des Unternehmens und fun-
gierte in Hannover zuletzt als Leiter fiir GroBhandel,
Werkstattgeschaft und Internethandel. ,Fur uns ist
Verlasslichkeit gegenuber unseren Kunden gerade
unter sich verandernden Rahmenbedingungen der
Grundstein flr eine erfolgreiche Zusammenarbeit.
Kontinuitat in der Betreuung, weitere Investitionen
in unsere Marken wie beispielsweise das Sponso-
ring der Tour de France und die hohe Qualitat in der
Administration, die von unseren Kunden geschatzt
wird, sind nur einige Beispiele, mit denen wir es un-
seren Kunden leicht machen wollen, mit uns zu-
sammenzuarbeiten®, sagt Wolff, der in der neu ge-
schaffenen Position an Frank
Jung, Leiter Marketing und
Vertrieb Pkw-Reifenersatz-
geschaft Deutschland, be-
richtet. cm

Guido Wolff steht schon seit
dem Jahr 2000 in Diensten von
Conti in Hannover und hat
zum 1. Juli die im Untemeh-
men neu geschaffene Position
als Leiter Vertrieb Handel Pkw-
Reifen in Deutschland iiber-
nommen

Reifenregale

und

Reifenwagen

fur Profis

SERTELE

METALLTECHNIK

Tel.: 08226 / 9407208

www.bertele-metalltechnik.de




