ELN
Online-Fahrzeughandel ohne Risiko

ELN gibt an, mit seinem Fahrzeughandelssystem Kfz-Handlern
zu ermdglichen, in Krisen die eigene Liquiditdt zu schonen und
das Risiko des Wertverlusts von Bestandsfahrzeugen zu vermei-
den. Zur Verfligung stehen tber 40.000 Fahrzeuge, ohne dass
Kapital gebunden wird. Der Handler kann die Angebotspalette
individuell festlegen. Alle Fahrzeuge werden direkt zum eige-
nen Wunschverkaufspreis und im eigenen Namen des Handlers
angezeigt. Bezogen und gezahlt wird das Fahrzeug erst bei
Kaufinteresse des Endkunden.

Uber das ELN-Handelssystem und seine Partner kénnen
zudem Finanzierungen, Versicherungen, Garantien etc. ange-
boten werden. Die kalkulierten Angebote lassen sich auf der

Tyresystem

Services der B2B-Onlineplattform
firs Reifengeschaft

Die Onlineplattform www.tyresystem.de fiir Rader, Reifen und
Produkte rund um RDKS richtet sich mit seinen Angeboten aus-
schlieBlich an B2B-Kunden, also Reifenfachhandler, Kfz-Werk-
statten und Flottenbetreiber aller UnternehmensgroBen. Sei-
nen Anspruch, zu einem der bedeutendsten Lieferanten der
Reifenbranche zu gehéren, untermauert das Unternehmen mit
einem Sortiment von (iber 100.000 verschiedenen Reifen, etwa
60.000 Felgen, 400 RDKS-Sensoren. Dazu kommen die Kom-
plettradangebote, in laut Unternehmen unzéhligen Konfigurati-
onsmaoglichkeiten.

Die hohe Warenverfligbarkeit und Sortimentsvielfalt stellt
der Onlinehdndler durch ein europaweites Netzwerk aus tber
350 Lieferanten sicher. Um in Sachen Service zu {iberzeugen,
steht der Kundenservice und eine Expertenberatung von 8 bis
20 Uhr telefonisch oder per E-Mail parat. Zudem profitieren
Partner von Tyresystem von einer moglichen Anbindung an
branchenspezifische Warenwirtschaftssysteme, von Modulen
zur Auftragsverwaltung und Tools fir die Endkundenberatung.
Mit der zentralen Auftragsabwicklung mit einem Ansprechpart-
ner fiir alle Belange und Zentralfakturierung mit Sammelrech-
nung will das Portal ebenfalls den Anspriichen von B2B-Kunden
gerecht werden. ts

Tyresystem verfligt Gber ein Sortiment von Gber 100.000 verschiedenen
Reifen, etwa 60.000 Felgen, 400 RDKS-Sensoren. Bild: Tyresystem

www.krafthand de

Dienstleistungen & Konzepte Messerundschau

Wer Fahrzeuge (iber die Handelsplattform ELN verkauft, vermeidet Wert-
verluste durch lange Standzeiten und bindet keine Geldmittel. Bild: S&S

eigenen Handlerwebsite einbinden. Interessierte Kfz-Handler
konnen das Handelssystem kostenfrei und unverbindlich tes-
ten. Alle Funktionen und Leistungen stehen hier bereits voll-
umfanglich zur Verfligung. w

Qualitat ist Mehrwert

Lustiger Film klart Kunden tber
Vorteile von Qualitatsteilen auf

Mit Qualitat fahrt es sich einfach besser! Also weg mit den Gurken!” - so
die Botschaft des unterhaltsamen Films, den Werkstatten kostenfrei nut-
zen dirfen, um ihre Kunden zu informieren. Bild: Qualitat ist Mehrwert

Die AAMPACT-Initiative ,Qualitat ist Mehrwert” unterstitzt freie
Werkstatten mit praktischen Tipps, Informationen aus der Tei-
leindustrie, stellt Formulare zum Download bereit und bereitet
Brancheninformationen auf. Manchmal geht es den Experten
auch um Unterhaltung mit ernstem Hintergrund. So mit dem
One-Man-Show-Werkstattfilm ,Keine Macht den Gurken!’, den
Kfz-Betriebe fiir ihre Social-Media-Kandle oder ihren Onlineauf-
tritt nutzen konnen. Der Film klart dariiber auf, dass der Einbau
von billigen Ersatzteilen sich nicht lohnt und dass sich Qualitat
auszahlt - bei Teilen, bei den Mitarbeitern im Marketing und
natirlich im Service. Links zum Film: https://qualitaet-ist-mehr-
wert.de/ sowie www.youtube.com/watch?v=5DbUzQgQKio.

Zudem weist die Initiative auf ihre aktuelle Werkstattumfra-
ge hin mit dem Thema: Wie frei wollen die Freien wirklich sein?
Die Ergebnisse stehen fest und sind zu finden auf der Website
von Qualitat ist Mehrwert. w
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