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Tyresystem

,Ich wollte etwas bewegen"

Das Geschaft rund um den Kirchturm war Reifenhandler Simon Reichenecker zu wenig

A el
Simon Reichen
wird sich am Markt durchsetzen.”

Der heute 30-jahrige Simon Reichenecker
ist wohl das, was man einen geborenen
Unternehmer nennen kann: Gleich nach
seiner Aushildung zum Kfz-Mechaniker
griindete er 2002 einen eigenen Reifen-
betrieb, der vorerst nur etwas Nebener-
werb einbringen sollte. Bereits zwei Jahre
spater musste Reichenecker einsehen, dass
das mit dem Nebenerwerb nicht funktio-
nierte: Der Kundenstamm war einfach zu
groB geworden. Also begab er sich auf die
Suche nach passenden Raumlichkeiten
und erdffnete schlieBlich in St. Johann-
Wiirtingen mitten in der Schwabischen
Alb einen neuen Betrieb. Drei Jahre spéter
trat er als damals jingster Gesellschafter
der Kooperation Point S bei. Dass es ihn
in die Reifenbranche zog, war kein Zufall:
Schon wahrend seiner Lehre in einem
Porsche-Zentrum war der junge Mann ver-
antwortlich fiir die Lagerung und Verwal-
tung der Kundenrader - das pragt.

Mit Mitte 20 war er ein erfolgreicher
Betriebsinhaber und hatte die meisten
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ecker iiber die Zukunft der Reifenbérsen: ,Das beste Produkt

Aufgaben, fiir die
andere viele Jahre

brauchen, schon
abgehakt:  den
Kundenstamm ver-

gréBern und bin-
den, das Dienst-
leistungsangebot
in Richtung Kfz-
Service und -Zube-
hor ausbauen und
so weiter. Aber Si-
mon Reichenecker
ist ein Mann, der
Uber den Teller-
rand hinausblickt
und dem das Ge-
schaft rund um
den  heimischen
Kirchturm  viel-
leicht auch ein
bisschen zu klein
war. ,Ich wollte et-
was  bewegen”,
bringt es der Unter-
nehmer im Ge-
sprach mit »kfz-be-
trieb« auf den Punkt. ,Durch meinen eige-
nen Betrieb habe ich schnell gemerkt, was
der Branche fehlt: eine Moglichkeit, sich
zu giinstigen Preisen und ohne groBen
administrativen Aufwand mit Reifen aus
mehreren Quellen zu versorgen.” Damals
- vor rund zehn Jahren — gab es neben
dem regionalen GroBhandel dafiir nur ei-
ne Quelle: Tyre24. Reichenecker sah darin
einen Ansporn: ,Ich wollte das selbst
machen.”

Als Reifenhandler wuss- o
te er: Die Branche funk-
tioniert wie eine Bor-
se mit sich standig
verandernden Prei-
sen. Das suggeriert
dem Kaufer, dass
er die Ware immer
irgendwo  noch
glinstiger ~ finden
kann. Doch die standi-
ge Suche nach dem bes-
ten Angebot macht Arbeit
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In rund zehn Jah-
ren hat es Simon Reichenecker
vom Nebenerwerbs-Schrauber tiber
den Reifenhéndler bis zum Betreiber
einer erfolgreichen Internet-Reifenbérse
gebracht. Sein Portal www.tyresystem.de ist
betont Ubersichtlich aufgebaut, einfach zu
bedienen und bietet Features, die andere
Reifenbo6rsen nicht haben. So sieht er
sich fiir den zunehmenden Konkur-
renzkampf im B2B-Reifen-
verkauf gerustet.

und kostet Zeit. Besser ware es, sie einem
Profi zu tiberlassen. Seit 2007 arbeitete er
an einer B2B-Reifenplattform, die diese
Aufgabe erfiillen sollte. Sie ging schlieR-
lich im Jahr 2010 unter dem Namen www.
tyresystem.de und mit einer selbst erstell-
ten Software online.

Die Branche wird sich
konsolidieren

Allein war er mit seiner ldee natirlich
nicht. In den letzten Jahren sind mehrere
B2B-Borsen nach diesem Rezept entstan-
den, wie www.gettygo.de, www.kaguma.
de, www.tyremotive.de und andere. Im
Vergleich mit seinen Konkurrenten sieht
Simon Reichenecker sein Unternehmen als
seine der fithrenden Borsen in der Reifen-
branche”, ohne freilich genaue Umsatz-
und Absatzzahlen zu nennen. Aber das
tun die meisten anderen Anbieter auch
nicht. Seiner Meinung nach hat die Viel-
zahl der entstandenen Borsen ihr eigent-
liches Anliegen, den Markt transparent zu
machen, allerdings schon wieder konter-
kariert. ,Die Kunden werden sich irgend-
wann fragen: ,Was spare ich wirklich, wenn
ich mehrere Borsen benutze?' Der Trend
wird sein, sich wieder auf einen Anbieter
zu beschranken.”

Auch wenn am Markt sicher Platz fir
mehrere Anbieter sein wird - eine Konso-
lidierung der Branche sehen auch andere
Fachleute bevorstehen. Aber Simon Rei-
chenecker ist sich sicher, dass Tyresystem
den Hértetest bestehen wird. ,Das beste

Produkt wird sich durchsetzen”, prog-
nostiziert er philosophisch.

Und er liefert Griinde,
warum er Tyresystem
dies zutraut: Seine
Borse soll so schnell,
effektiv und selbst-
erklarend wie nur
moglich  funktio-
nieren. So gibt es
beispielsweise keine
gesonderte ,Bera-
tungsansicht” auf der
Webseite, wie sie alle an-
deren Anbieter besitzen. Die-
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Neuen Testbericht melden

Auto Bild 31/2008 - "2+

s Smung Warentest 032003 - 'Ot 2.2

158 ACAC 032003 - Besonders spletisnsaet
Gute Fav1 032000 - wabe gut®
Koneamental 032003 - g
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Aus den gesammelten Testberichten errechnet Tyresystem

eine Gesamtnote.

Verkaufspreis wihlen
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Angebote lassen sich iiber mehrere Reifen erstellen und mit

vielen Features anreichern.

se Ansicht dient dazu, sie dem Kunden im
Beratungsgesprach zeigen zu konnen, oh-
ne ihm die Einkaufspreise zu enthiillen.
Tyresystem hat diese Aufgabe auf eine
andere Weise geldst: Hier lassen sich ein-
zelne Spalten ausblenden — etwa der EK.
.Eine separate Beratungsansicht wiirde
den Workflow unterbrechen und die Kon-
zentration auf den Bildschirm lenken, statt
auf den Kunden®, meint Simon Rei-
chenecker.

Die ganze Reifenwelt in einer
Datenbank

Des Weiteren fasst das System die Such-
ergebnisse sinnvoll zusammen — zum Bei-
spiel unterschiedliche Ausfiihrungen des
gleichen Profils. Alle Reifenbilder sind
hoch aufgeldst hinterlegt und kdnnen sich
auch an einem groBen Bildschirm gut se-
hen lassen. Der Nutzer kann die Ergebnis-
liste nach vielen Kriterien sortieren — nicht
nur nach dem Preis, sondern beispielswei-
se auch nach den Labelwerten. Ware mit
alteren DOT-Nummern oder Demontagen
kann er ausblenden. Fahrt er mit dem
Mauszeiger tiber die Ergebnistabelle, blen-
det das System automatisch die wichtigs-
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Einsatz: Sommer Fahrzeugtyp: PKW

Testberichte (Gesamtnote: 1.3)

Stiftung Warentest 03/2008 - "Gut (2,3)°
ADAC 0372008 - "besonders empfehlenswert (2,3)"
konsument.at 03/2008 - "gut (64%)"

Stiftung Warentest 03/2007 - "Gut (2,1)"

ADAC 03/2007 - "besonders empfehlenswert (2,1)"
konsument.at 03/2007 - "gut (68%)"

iiftung Warentest 0/2008 - "Gut (2.4)"

‘TOPP: Mein Spezieller Preis
(®) VK: Prels inkl Montage Brutto (Minimal-Preis)
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ten Informationen zum jeweili-
gen Reifen ein: Labeldaten,
niitzliches Wissen zum jewei-
ligen Produkt und zum Her-
steller usw.
Montage- und andere
Aufschlage lassen sich sehr
detailliert einpflegen. Damit ist
es moglich, unterschiedliche
Preise flir das gleiche Produkt
auszugeben - etwa danach, ob
der Kunde nur ein oder vier
Stlick kauft. Der Nutzer kann
mehrere Reifen gleichzeitig su-
chen und auch Angebote mit
mehreren Reifen ausdrucken. Es
ist moglich, die Bestande und
Preise aus der Tyresystem-Da-
tenbank in das Warenwirt-
schaftssystem des Kunden
einzupflegen. Die Bestande
werden alle drei Minuten
aktualisiert. Kommt eine
Stornierung durch den Liefe-
ranten vor, wahlt die Software
automatisch den néachstteure-
ren Anbieter; die Preisdifferenz
tragt Tyresystem.

Zuséatzlich zu diesen prakti-
schen Details fiir das Alltagsge-
schaft hat sich das Team um Simon Rei-
chenecker erstaunlich viel Mithe dabei
gemacht, Hintergrundinformationen zur
Reifenbranche zusammenzutragen. Auf
einer eigenen Seite gibt es Portrats samt-
licher Reifenhersteller bis hin zum letzten
chinesischen ,Billigfabrikat” - hier konnen
auch Branchenprofis noch viel lernen. Ein
umfangreiches Reifenlexikon erklart ein-
schlagige Begriffe von ,A" wie Abnut-
zungsindikator bis ,Z" wie zulassige Berei-
fung. Und nicht zuletzt durchforsten die
fleiBigen Schwaben alle Reifentests und
errechnen daraus Durchschnittsnoten fiir
die einzelnen Reifen, damit der Verkaufer
auf einen Blick die Qualitat der Produkte
bewerten kann.

Fazit: Simon Reichenecker hat in kurzer
Zeit eine durchdachte und funktionale
Reifenbdrse auf die Beine gestellt, die sich
vom Wettbewerb abhebt. Mit nun 30 Jah-
ren hat er damit bereits sein zweites Un-
ternehmen aufgebaut — der Point-S-Be-
trieb lauft ja weiter — und beschéftigt 20
Mitarbeiter. Mal sehen, welche Ideen der
Unternehmer in den nachsten Jahren noch
entwickeln wird.
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Duale Kaltemitte
Konfiguration

KONFORT 760R 2 GAS READY

Automatische Kaltemitiel-Analy:

fiir die sichere Erkennung von verunreinigten Kalterr

Service fiir R134a oder R1234yf

ermdglicht die spatere Umriistung nach Bedarf

Multiples Olmanagement
mit interner Splilfunktion fiir die Abdeckung aller
Herstelleranforderungen

Externes Spiilkit

zur einfachen Spiilung von Fahrzeugkomponente

20 Kg Kaltemitteltank

fiir eine kompromisslos hohe Einsatzbereitschaft

~ Updatefahige Fahrzeugdatenbal

sowie Dokumentation der Servicearbeiten
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